
Автоматизация для роста

SpacePass+1C+Bitrix24+WhatsApp



01 / КТО МЫ ТАКИЕ?



Цель сети: 
82 объекта на территории России, общей площадью 96 тыс.кв.м., 
46 тыс. резидентами.

Текущая ситуация: 
1. Привлекли 58 млн.рублей инвестиций

1. Первый тестовый объект на 2 000 кв.м. и 294 резидентами 
открылся в дек.2019 в Екатеринбурге.

1. Продано 56% мест до официального открытия.
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1. SPACEPASS – управление тарифами, СКУД-ом, оплатами и 
аналитикой загрузки.

2. BITRIX24 – CRM для управления продажами. 

3. 1С – бухгалтерия и учет финансов.

4. WhatsApp – мессенджер для коммуникации с лидами и 
резидентами.
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SpacePassBitrix24

ЛИДЫ

PayU

СКУД

WhatsApp 1C
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● Единственная платформа, которая интегрируется с российским 
ПО (СКУД, 1С, Bitrix24, платежные агрегаторы)

● Профессиональная система предназначенная специально для 
коворкингов. Позволяет дать резидентам возможности 
самообслуживания. Мобильное приложение «из коробки».

● Лучшее решение для масштабного роста.

● В разы дешевле и быстрее самостоятельной разработки.
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● Интеграция и управление СКУД. Каждая точка доступа 
прописана в системе, и ограничивает передвижение 
резидентов в зависимости от купленного тарифа.

● Интеграция с 1С. Каждый заказ отображается в бухгалтерии, и 
автоматически генерирует счет для оплаты. Поступивший 
платеж отображается в заказе статусом «Оплачено».

● Интеграция с Bitrix24. Создание сделки, переходы по статусам в 
зависимости от ситуации (пришел на экскурсию, выставлен счет, 
получена оплата).
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Что уже реализовано?

● Разные воронки для продаж и инвестиций

● Роботы на каждый этап сделки

● Доработаны отчеты

● Интеграция с R7K12 для подробной аналитики маркетинга и 
продаж

● Интеграция с WhatsApp

● Интеграция с телефонией Mango
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Что планируем реализовать?

● Разные воронки для новых и повторных продаж

● Интегрировать повторные продажи в SpacePass

● Интеграция с WhatsApp Business Api
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Какие есть преимущества?

● Скорость коммуникации

● Автоматизация

● Асинхронность

● Удобство

05 / WhatsApp 17



● При переходе на этап 
«Записался на экскурсию» 
срабатывает робот с 
уведомлением, и присылает 
его дважды. В момент 
события и за час до 
экскурсии. 
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● В чатах всегда видны не отвеченные сообщения.

● Можно перейти в диалог из сделки, чтобы написать сообщение.
●

● Историю можно увидеть в комментариях. 
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@names.works @names.works @names.coworks

Мы немного “упоротые” и всю внутреннюю “кухню” публикуем тут:

http://vk.com/names.works
http://vk.com/names.works
http://vk.com/names.works
http://vk.com/names.works
http://vk.com/names.works
https://www.instagram.com/names.works/
https://www.instagram.com/names.works/
https://www.instagram.com/names.works/
https://www.facebook.com/names.coworks
https://www.facebook.com/names.coworks
https://www.facebook.com/names.coworks
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Коновалов Сергей Олегович
Директор по продажам NAMES

Тел. 8 925 453 47 16
E-mail: cso@names.works

mailto:cso@names.works

