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Rise & Tell

6000 контактов



Rise & Tell

= 16 000 – 20 000 р. 



Rise & Tell

Можно ли продать инвестиции в отель 
через рассылку?

1. Конечно!
2. Хотел бы на это посмотреть
3. Кто-то инвестирует в отели?!
4. Кто-то еще открывает и читает рассылки?!



Rise & Tell

Задача: рассказать инвесторам о возможности

➢ Обзвон базы
➢ Сбор мероприятие
➢ Рассылка
➢ Оффлайн реклама/СМИ и т.д.
➢ Личные встречи



Rise & Tell

Решение: рассылка

➢ Проанализировать портрет клиента
➢ Составить тексты и идеи для писем
➢ Подготовить рассылки
➢ Продумать алгоритм отправки и взаимодействия 

с менеджерами
➢ Проанализировать эффективность



Rise & Tell

Аватар. Портрет клиента



Rise & Tell

Зачем?

Говорим на одном языке

Решаем проблемы

Разделяем ценности

Сокращаем расходы

Увеличиваем 
продажи



Rise & Tell

Как составить?

● кто он;

● какие у него потребности и цели; 

● о чем он думает и как себя ведет;

● какие у него привычки;

● как он принимает решение и покупает;

● чем он отличается от среднего посетителя

интернета



Rise & Tell

Наш инвестор

● Человек, который умеет “считать”

● Будущее с перспективами, 

стабильность, прозрачность

● дигитал-рационал, воспринимает 

много текста, графики, цифры

● Много читает, “маркетинговая” 

слепота

● понятная математика, срок, выгода

● Мало времени проводит в интернете



Rise & Tell

Как составить?

● выбираем 10-15 типовых клиентов (ABC/XYZ анализ (чек, количество 

покупок))

● отвечаем на вопросы, представляя себя им/ею

● читаем их профили в соцсетях, посты, форумы, 

● подслушиваем в очереди

● ищем смежные интересы, группы, сообщества

● ищем на каких сайтах (2-3) они проводят время

● возраст, должность, интересы, семейное положение,  

● город, пол, страхи, проблемы, конкуренты (косвенные в том числе)



Rise & Tell

Совет - стройте аватар на реальных людях

VS



Rise & Tell

Тексты и идеи для писем



Rise & Tell

Простой → Инфостиль

Вызывает доверие → автор рассылки президент Becar Asset 

Management Group

Легко читается → 14 шрифт, много воздуха, структура текста

Не похож на рекламу → минимум дизайна

Доносит предложение → отсутствие маркетинговых манипуляций

Текст рассылки:



Rise & Tell

Цель цепочки
Переход на сайт и заполнение заявки на сайте

Инфо об условиях 
инвестирования
(переход на лендинг)

Обработка возражений
риск (звонок менеджеру)

Кейс: действующий апарт-
отель
(переход на лендинг)

Обработка возражений
УК (доп.расходы) (звонок 
менеджеру)

Экспертность: особенности сделки
(звонок менеджеру)

Прозрачность: этапы сделки
(переход на лендинг)

Обработка возражений - сравнение 
вариантов инвестирования
(переход на лендинг)



Rise & Tell

Обратите внимание

➢ Копирайтер. Тесты. Контроль времени
➢ Дизайн. Тесты.
➢ Согласование. Контроль времени



Rise & Tell

Подготовить рассылки



Rise & Tell

Письмо 1. 



Rise & Tell

Письмо 2.



Rise & Tell

Письмо 3.



Rise & Tell

Письмо 4.



Rise & Tell

Письмо 5. 



Rise & Tell

Письмо 6. 



Rise & Tell

Письмо 7. 



Rise & Tell

Алгоритм рассылки



Rise & Tell

Автоматизация



Rise & Tell

Анализ итогов



Rise & Tell

Автоматизация

➢ Автоматизировали 8 недель работы специалиста
➢ Высвободили время для других важных задач
➢ Все новые подписчики автоматически получают 

цепочку писем



Rise & Tell

Итоги

➢ Перевыполнили внутренний план по заявкам

➢ Конверсия из писем в 5 раз выше конверсии сайта

➢ Трафик из письма проводит больше всего времени на
сайте (например, 12 минут из последнего, в 
сравнении с 1 минутой из других рекламных каналов



Rise & Tell

Итоги

➢ 30% отписок 

➢ Получили подготовленную аудиторию, готовую для 
новых предложений

➢ Сохранили фокус команды на текущих задачах
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