
ВНЕШНЕЕ ВЛИЯНИЕ И ТОЧКИ РОСТА

СТАНДАРТ-КЛАСС



ВНЕШНЕЕ ВЛИЯНИЕ



ДДУ. КОНЕЦ

1. НЕОПРЕДЕЛЕННОСТЬ ДЕВЕЛОПЕРОВ

2. -1-2% РЕНТАБЕЛЬНОСТИ

3. СНИЖЕНИЕ ПРЕДЛОЖЕНИЯ

4. НЕПОНИМАНИЕ КЛИЕНТОВ



ДИНАМИКА КЛЮЧЕВОЙ СТАВКИ
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СЕГМЕНТЫ РЫНКА



ТОЧКИ РОСТА



С.Разуваев



ТЕХНОЛОГИЯ, ПРОЦЕССЫ, ФИНАНСЫ

1,5 ГОДА

0,5 ГОДА 3 МЛРД Х 1 ГОД Х 13% = 390 МЛН.Р





















А ЕСЛИ НЕТ ЗАВОДА?

МОЖНО ЗА 8 МЕС



1ый СОВЕТ: НЕ ПРОЕКТИРОВАТЬ



2ой СОВЕТ: НЕ КОРРЕКТИРОВАТЬ



3ий СОВЕТ: ДОЛГОСРОЧНЫЕ КОНТРАКТЫ



4ый СОВЕТ: СНИЗИТЬ ЭТАЖНОСТЬ, УВЕЛИЧИТЬ ПЯТНО



5ый СОВЕТ: НЕ СЛУШАТЬ КОНСУЛЬТАНТОВ



1. Используем типовую ПД – 1%

2. Заказываем у поставщиков одно и то же – 1%

3. Исключаем неоптимальные решения (потолки, подпорные стенки, парапеты и т.д.) -1%

4. Запрет на изменение ПД – экономия времени и инвестиций – 1% 

5. Повторяющиеся маркетинговые концепции, шоу-румы – 1%

6. Сокращаем сроки – снижаем стоимость денег – 1%

7. Совершенствуем эксплуатационные решения – зарабатываем на эксплуатации – 1%

8. Эксплуатируем построенные сети, получаем тариф на транспортировку – 1%

9. Сокращаем время технологического цикла №1 – 1%

10.Сокращаем время технологического цикла №2 – 1%

ПО 1% С 10 ЭТАПОВ - 10% ОТ ПРОЕКТА



ТЕХНОЛОГИЯ, ПРОЦЕССЫ, ФИНАНСЫ

1,5 ГОДА

0,5 ГОДА 3 МЛРД Х 1 ГОД Х 13% = 390 МЛН.Р



ПРОДАЖИ - 1,5 г.

СТРОЙКА – 0,5 г. ПРОДАЖИ - 1 г.

ПРОДАЖИ

1. РЕГИСТРАЦИЯ ПЕРВОГО ДДУ

2. СТРАХОВАНИЕ ОТВЕТСТВЕННОСТИ

3. СОЗДАНИЕ И РЕГИСТРАЦИЯ ПРОЕКТНОЙ ДЕКЛАРАЦИИ

ИТОГО –0,5 ГОДА

СТАРТ ПРОД.-0,5 г
СТРОЙКА – 1,5 г.

МОДЕЛЬ «ДИСКАУНТЕР».ПРОДАЖИ 1 ГОД



49 м2
2,5 млн

27 м2
1,8 млн

72 м2
3,5 млн

ДИСКАУНТЕР «ПЕРВЫЙ ЗЕЛЕНОГРАДСКИЙ»



ИПОТЕКА



PropTech



ЛЕО ЛО


