
КУДА И КАК РАСТИ?



ИСТОЧНИКИ ДОХОДА

 Базовая арендная плата (фиксированные ставки)

 Плата с оборота

 Островная торговля, вендинг, банкоматы

 Ярмарки и выставки

 Промоакции

 Сезонные операторы развлечений, аттракционы

 Летние веранды ресторанов

 Размещение рекламы

 Парковка

 Услуги связи и размещение оборудования операторов

 Сервисные услуги для арендаторов

ОСНОВНЫЕ ИСТОЧНИКИ ДОХОДА

ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ ИСТОЧНИКИ ДОХОДА 

С ПОТЕНЦИАЛОМ РОСТА И СИНЕРГЕТИЧЕСКИМ ЭФЕКТОМ 

ИСТОЧНИКИ ДОХОДА НЕ ЯВЛЯЮЩИЕСЯ СТИМУЛИРУЮЩИМ 

ФАКТОРОМ ДЛЯ РОСТА ПРОДАЖ АРЕНДАТОРОВ ОБЪЕКТА



ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ 

ИСТОЧНИКИ ДОХОДА



ИНСТРУМЕНТЫ 

РОСТА

 Усиление роли % товарооборота при согласовании 

коммерческих условий договоров аренды

 Контроль работы арендаторов, качества обслуживания, 

ассортимента товара, внешнего вида магазинов

 Контроль и анализ показателей арендаторов. Конверсия, 

товарооборот, средний чек

 Эффективный маркетинг. Стимулирующие мероприятия



КОНТРОЛЬ АРЕНДАТОРОВ
КАЧЕСТВО ОБСЛУЖИВАНИЯ, АССОРТИМЕНТ 

ТОВАРА, ВНЕШНИЙ ВИД МАГАЗИНА



КОНТРОЛЬ И АНАЛИЗ 

ОСНОВНЫХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ

ПРОФИЛЬ СРЕДНИЙ ЧЕК КОНВЕРСИЯ ТОВАРООБОРОТ

2015 г. 

2014 г.

2016 г. 

2015 г.

2015 г. 

2014 г.

2016 г. 

2015 г.

2015 г. 

2014 г.

2016 г. 

2015 г.

Универмаг 

одежды
▲ 29% ▲ 11% ▼ 25% ▲ 6% ▲ 19% ▲ 10%

Одежда ▲ 17% ▲ 16% ▼ 4% ▲ 2% ▲ 7% ▲ 12%

Обувь ▲ 25% ▲ 22% ▼ 3% ▲ 38% ▲ 15% ▲ 23%

Кожгалантерея ▲ 23% ▲ 5% ▼ 12% ▲ 2% ▲ 6% ▲ 18%

Парфюмерия и 

косметика
▲ 28% ▲ 29% ▼ 3% ▲ 2% ▲ 70% ▲ 43%

Детские товары ▲ 15% ▲ 26% ▼ 8% ▼ 4% ▲ 15% ▲ 6%



СТИМУЛИРУЮЩИЕ 

МЕРОПРИЯТИЯ



СТИМУЛИРУЮЩИЕ 

МЕРОПРИЯТИЯ



ЭФФЕКТИВНЫЙ МАРКЕТИНГ

ТРК «МОДНЫЙ КВАРТАЛ», ИРКУТСК



СТРУКТУРА ДОХОДА

ТРК «МОДНЫЙ КВАРТАЛ», ИРКУТСК



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ

ДМИТРИЙ АТОПШЕВ
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управляющий директор Knight Frank PM

Офис: + 7 495 981 00 00

Dmitry.Atopshev@ru.knightfrank.com 


