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НОВОСТРОЙКИ БИЗНЕС КЛАССА

ПРЕДЛОЖЕНИЕ:

78 объектов

15,5 тыс. лотов 

1 млн. 160 тыс. кв. метров

25,8%

2016 год
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Динамика продаж, кол-во лотов

2 520   

3 700   
4 500   

8 100   

2013 2014 2015 2016*

Рост в 3,2 раза за 3 года

+ 80% за 2016 год

44% - до 200 тыс. руб./кв. метр

Динамика предложения, кол-во лотов Динамика вывода новых проектов, шт.

5 500   
8 600   

12 000   
15 500   

2013 2014 2015 2016*

+22%+47%

СПРОС:

+29%
+40%

+56%

+80%



НОВОСТРОЙКИ ЭЛИТНОГО КЛАССА

ПРЕДЛОЖЕНИЕ:

50 объектов

2000 лотов 

272 тыс. кв. метров

+6% за 2016 год

Рост в 2,2 раза на объекты de luxe

СПРОС:14%

de luxe

86%

premium

1 240   
1 800   

1 460   
2 000

2013 2014 2015 2016*

11 12
8 11

2013 2014 2015 2016*

+45%
-19%

+37%

Динамика предложения, кол-во лотов Динамика вывода новых проектов, шт.

Динамика продаж, кол-во лотов

650   560   500   530   

2013 2014 2015 2016*



ВОСТРЕБОВАННЫЕ ФОРМАТЫ

+45%
-19%

+37%

• Возвращается спрос на большие площади
• Покупатель реагирует на качество услуги
• Стирается грань между апартаментами и квартирами

• Инвестиционный интерес к ликвидным проектам по рыночным ценам
• Предложение инициирует решение о покупке
• Объекты с отделкой – фаворит рынка жилья
• Разнообразие продуктового предложения




