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Контент-маркетинг в социальных 
сетях: что в кризис работает для рынка 

недвижимости



Опыт



Контент-маркетинг = позиционирование



2015 - год больших и сильных компаний
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Северный город. Наши квартиры — предмет гордости. 
Узнай нас изнутри.
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Как писать, чтобы покупали?



Уникальные регулярные 
предложения = продажи



Рубрика “Квартира недели” 



Результаты:

- 2 участника сообщества “Северный город” стали 
обладателями квартир по акции “Квартира недели”

- Анонсирование акции проходит только в официальном 
сообществе компании “Северный город” ВКонтакте



Акция “Ночь улетных распродаж”

Задачи:

- Рассказать потенциальным покупателям 
квартир об акции “Ночь улетных 
распродаж”

- Привести целевых людей на событие
 “Ночь улетных распродаж”









Что сделано:

- Размещено 25 объявлений в городских сообществах 
- Запущена таргетированная реклама с учётом тонких 
настроек аудитории. Всего получено 1 032 перехода, 
средняя стоимость клика - 9 руб
- Размещено 13 сообщений в группах дольщиков



Задачи:
- Привести целевых людей на “Ночь улетных 
распродаж”, проходившую с 13 на 14 декабря
- Рассказать потенциальным покупателям квартир об 
акции “Ночь улетных распродаж”

Результаты:
- 88 броней
- Более 150 участников посетили мероприятие



Используйте собственные наработки:

- Базы телефонов, e-mail для ретаргетинга
- Ставьте виджет на сайт
- Упоминайте об официальном сообществе в новостях 

сайта, рассылках
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vk.com/katikondrateva
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